
 

             Core of Marketing for Business  

       หัวใจของการตลาดเบ้ืองต้น 
 

 

 

ในปจัจุบันการตลาดได้เข้ามามีบทบาทในธุรกิจทุกภาคส่วน ซึ่งเป็นผลจากการแข่งขนัของยุคที่
เปลีย่นไปไมว่า่จะเป็นธุรกจิภาคเอกชนหรอืรฐัวสิาหกจิ รวมทัง้หน่วยงานของราชการทีต่อ้งมกีารปรบัตวัเพื่อให้
สอดคล้องกบัสภาพแวดล้อมและการแข่งขนั โดยเฉพาะอย่างยิง่ความต้องการของผูบ้รโิภคที่มคีวามต้องการ
และความคาดหวงัทีเ่ปลีย่นไป 

ดงันัน้ การตลาดพื้นฐานและกลยุทธ์การตลาด ถอืเป็นองคค์วามรูท้ีจ่ําเป็นอย่างยิง่สาํหรบัทุกภาค
ส่วนที่จะนําไปประกอบการวางแผนเพื่อให้สอดคล้องกบักลยุทธ์และนําพาบุคลากรขององค์กรทุกระดบัใน
ปจัจุบนัทีเ่กีย่วขอ้งและมสีว่นรว่มในการสรา้งองคก์รใหม้ขีดีความสามารถเพยีงพอทีจ่ะรองรบัความตอ้งการของ
ผู้บริโภคท่ามกลางการแข่งขนัและสภาพแวดล้อมที่เปลี่ยนไปอย่างรวดเร็ว โดยเน้นที่การเจาะลึกถึงแนว
ทางการวเิคราะหแ์ละการนําไปประยุกตใ์ช ้เพื่อเสรมิสรา้งความชาํนาญและทกัษะในการวางแผนการตลาดและ
เพือ่การตดัสนิใจทีม่ปีระสทิธภิาพ ใหก้ารทาํงานทีม่ปีระสทิธภิาพและการเตบิโตขององคก์รอยา่งยัง่ยนื 
 

วตัถปุระสงค ์ 
1. เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมเขา้ใจถงึความหมายของการตลาดและวธิทีาํการตลาด 
2. เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมเขา้ใจถงึกลยทุธท์างการตลาดและสามารถเลอืกใชไ้ดต้ามสถานการณ์ 
3. เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมทราบถงึกระบวนการทางการตลาดและการลาํดบัความสาํคญัของแต่ละงาน 
4. เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมสามารถจดัทาํแผนการตลาดทีม่ปีระสทิธภิาพและนําไปใชไ้ดจ้รงิ 
 

หวัข้อฝึกอบรม 

 การตลาด vs การขาย  (Marketing vs Selling) 
- ความแตกต่างของการตลาดและการขาย 
- เมือ่ไรจงึตอ้งทาํการตลาด และทาํอยา่งไร 
- Workshop 

 ความหมายของการตลาด 
- การตลาดต่อธุรกจิ -  การทาํการตลาดเพือ่สง่เสรมิการขาย 

 การสร้างความพึงพอใจให้ลกูค้า 
- ความพงึพอใจลกูคา้สาํคญัอยา่งไร 
- ลกูคา้เก่ากบัลกูคา้ใหม ่อยา่งไหนสาํคญักวา่ และควรจดัการแต่ละกลุม่อยา่งไร 
- Workshop   

 
 

ขอเชญิเข้าร่วมฝึกอบรมสัมมนาเชงิปฏบัิตกิาร หลักสูตร 



 
 ความหมายของ “ลกูค้า” 
- Customer Centrix คอือะไร สาํคญัอยา่งไร -      -   บุกตลาดยคุน้ีทาํไมตอ้ง Customer Centrix 

 กลยทุธก์ารตลาด 
- รปูแบบของกลยทุธท์างการตลาด อาท ิBlue Ocean Strategy, Psychology Strategy 
- เมือ่ใดควรใชก้ลยทุธใ์ด 
- ปรบัใชก้บังานของทา่น ทัง้ทีเ่กีย่วกบัการตลาดทางตรงและทางออ้ม 

 ส่วนผสมการตลาด 
- Marketing Mix คอือะไร สาํคญัอยา่งไร ทาํไมต่อ้งคาํนึงถงึ: 4Ps, 5Ps, 7Ps 
- การประยกุตใ์ชส้ว่นผสมทางการตลาด Below the line, Above the line 
- Workshop 

 การวางแผนการตลาด 
- แผนการตลาดมกีีแ่บบ 
- ประยกุตใ์ชอ้ยา่งไร 

- มองการตลาดอยา่งแตกต่าง 
- Workshop 

 

วิธีการฝึกอบรม 
 การเรยีนรูแ้บบผูม้ปีระสบการณ์เพื่อทําใหส้ามารถนําสิง่ทีเ่รยีนรูไ้ปใชใ้นการปฏบิตังิานไดท้นัท ีเพราะ

ไดผ้า่นการคดิรว่มกนัระหวา่งการฝึกอบรมแลว้ 
 การฝึกอบรม มคีวามหลากหลายเพือ่ใหเ้กดิความสนุกสนานและเขา้ใจงา่ย 

- การบรรยาย : เน้ือหาใกลต้วัเพือ่ใหง้า่ยต่อการเรยีนรู ้ 
-  Work Shop : เกดิการแลกเปลีย่นความคดิเหน็ซึง่กนัและกนั 
- การนําเสนอ : ฝึกฝนการแสดงออกและการนําเสนอ 
- การตอบคาํถาม : กระตุน้ใหผู้ฝึ้กอบรมไดค้ดิและแสดงความคดิเหน็อยา่งเตม็ที ่

วิทยากร  อาจารยป์ระเสริฐ สขุไพบูลยก์ลุ (Master of Business Administration (MBA.) ประสบการณ์การสอนกวา่ 
10 ปี ดา้นการขาย, การตลาด, การบรกิาร และ Team Building จากแบรนดย์กัษ์ใหญ่ต่างๆ ทีม่กีารวา่จา้งอยา่งต่อเน่ือง อาท ิ
โตโยตา้ นิสสนั MBK ปรญิสริ ิธนาคารกสกิรไทย ทโีอท ีฯลฯ วทิยากรและทีป่รกึษาดา้นการขายและการตลาดใหแ้ก่หน่วยงาน
ภาครฐัและเอกชน  ผลงานการเขยีนบทความวชิาการต่างๆ และหนงัสอื Ebook : กลยทุธน์กัขายในปจัจุบนั (Sale 2) 

 

กาํหนดการ วนัพฤหสับดีท่ี 12 มีนาคม 2558 บคุคลทัว่ไป 3,700 + 259 = 3,959 
เวลา 09.00-16.00 น. สมาชิก, โอนเงินก่อน 5 มีนาคม 2558 3,500 + 245 = 3,745 
สถานท่ี โรงแรมเซนตเ์จมส ์ (ซ.สขุมุวทิ 26) ลงทะเบยีน 2 ท่าน 6,400 + 448 = 6,848 

 

หมายเหต ุ – ค่าใช้จ่ายในการฝึกอบรมสมัมนาสามารถหกัลดหย่อนภาษีได้ 200% 
…………………………….. 

บรษิทัเคเอน็ซี เทรนน่ิง เซน็เตอรจ์าํกดั 
34/289 หมูบ่า้นไทยสมบรูณ์ 2 หมูท่ี ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  
โทร./โทรสาร 02-191-2509, 089-925-4790, 081-847-6341, 083-134-5160 

e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com

 



             

 
 

 

หลกัสูตร     หวัใจของการตลาดเบื้องตน้ (Core of Marketing for Business)

กําหนดการ      เวลา 09.00-16.00 น. วนัพฤหสับดีที่ 12 มีนาคม 2558  

     โรงแรมเซนตเ์จมส์ สุขมุวทิ ซอย 26 
. 

รายการค่าลงทะเบียน: 1 ท่าน ราคา + vat 7% ราคาหลังหัก ณ ทีจ่่าย 
บุคคลทัว่ไป 3,700 + 259 = 3,959  3,959 - 111 = 3,848 
สมาชิก, โอนเงินก่อน  5 มีนาคม 2558 3,500 + 245 = 3,745  3,745 - 105 = 3,640 
ลงทะเบียน 2 ท่าน 6400 + 448 = 6,848  6,848 - 192 = 6,656 

( ลงทะเบียนทา่นท่ี 2 เป็นต้นไป ลดทา่นละ 500 บาท)                             
รายชื่อผู้เข้าร่วมสัมมนา     
1. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 
2. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 
3. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 
4. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 

 ที่อยู่เพือ่ออกใบเสร็จ :  (กรุณากรอกรายละเอียดให้ชัดเจนเพื่อความถกูตอ้งในการออกใบเสร็จ)   

 
(บจก./บมจ./หจก./ส่วนบุคคล) ชือ่.........................................................................................เลขท่ี..............................หมู่......................- 

อาคาร/หมู่บ้าน............................................................................ชั้น.........................ตรอก/ซอย............................................................... 

ถนน.........................................................แขวง/ตําบล................................................อําเภอ/เขต............................................................. 

จังหวัด..............................................................รหัสไปรษณีย์.....................................โทรศัพท์................................................................. 

โทรสาร.....................................ผูป้ระสานงาน.........................................................E-mail : ................................................................... 

 
 ประเภทธุรกิจ........................................................................................................................................................................... 
 ต้องการหกัภาษี  ณ  ทีจ่่ายหรือไม่  ต้องการ  ไม่ต้องการ 
 กรณีหักภาษี ณ ทีจ่่าย 3%    ในนาม  บรษิัท เคเอ็นซี เทรนนิ่ง เซ็นเตอร ์ จํากัด  เลขที่ 34/289 หมู่บ้านไทยสมบูรณ์ 2   
                      หมู่ที่ 2  ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120 เลขประจําตัวผู้เสียภาษี  :  0135556000220 
ปัญหาที่ท่านต้องการทราบเป็นพิเศษในเร่ืองที่สมัคร
...................................................................................................................................................................................................... 
 โอนเงินเข้าบัญชี :  บรษิัท เคเอ็นซี เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์  จํากดั   ประเภทบัญชี ออมทรัพย ์
         ธนาคารไทยพาณิชย์  สาขาเซียร์รงัสิต   เลขที่บัญช ี  364-236239-5 

                         กรุณาแฟกซ์ใบลงทะเบียนหรือหลักฐานการโอนเงินมาที่ fax. เบอร์ 02-191-2509 

ใบลงทะเบียนเขา้ร่วมอบรมสมัมนา 

วันท่ี......../......................../............ 

บรษิทั เคเอน็ซี เทรนน่ิง เซน็เตอร ์จาํกดั 
34/289 หมูบ่า้นไทยสมบรูณ์  2 หมูท่ี ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  

โทร./โทรสาร 02-191-2509, 089-925-4790, 081-847-6341, 083-134-5160 
e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 


